
Hilfe auf Knopfdruck: Effektive Lösungen mit Helpdesk-Software | 1

CAFM-Blog.de

Helpdesk-Software ist ein wichtiges Werkzeug für Unternehmen, um den Kundenservice zu
verbessern und effizienter zu gestalten. Sie ermöglicht es Unternehmen, Supportanfragen
von Kunden zu verwalten, zu bearbeiten und nachzuverfolgen. Helpdesk-Software bietet eine
Vielzahl von Funktionen, die Unternehmen dabei unterstützen, den Kundenservice zu
optimieren und die Kundenzufriedenheit zu steigern.

Key Takeaways
Helpdesk-Software ist eine Lösung zur Verwaltung von Kundenanfragen und -
problemen.
Unternehmen können von einer effektiven Helpdesk-Software profitieren, indem sie
den Kundenservice verbessern und die Effizienz steigern.
Eine gute Helpdesk-Software bietet Funktionen wie Ticket-Management, automatische
Eskalation und Berichterstattung.
Bei der Auswahl der richtigen Helpdesk-Software sollten Unternehmen ihre
spezifischen Anforderungen und Budgets berücksichtigen.
Durch die Integration von Helpdesk-Software in bestehende Systeme und die
Automatisierung von Supportanfragen können Unternehmen ihre Effektivität steigern.

 

Die Vorteile von Helpdesk-Software für
Unternehmen
1. Verbesserte Kundenzufriedenheit
Eine effektive Helpdesk-Software ermöglicht es Unternehmen, Supportanfragen schneller und
effizienter zu bearbeiten. Dadurch können Kunden schneller Antworten auf ihre Fragen
erhalten und Probleme schneller gelöst werden. Dies führt zu einer höheren
Kundenzufriedenheit und stärkt die Kundenbindung.

2. Effizientere Bearbeitung von Supportanfragen
Mit Helpdesk-Software können Supportanfragen systematisch erfasst, priorisiert und an die
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richtigen Mitarbeiter weitergeleitet werden. Dadurch wird sichergestellt, dass Anfragen
schnell bearbeitet werden und keine Anfragen verloren gehen. Dies führt zu einer
effizienteren Bearbeitung von Supportanfragen und reduziert die Wartezeiten für Kunden.

3. Bessere Zusammenarbeit im Team
Helpdesk-Software ermöglicht es Mitarbeitern, Supportanfragen gemeinsam zu bearbeiten
und Informationen auszutauschen. Dadurch wird die Zusammenarbeit im Team verbessert
und es können Lösungen schneller gefunden werden. Zudem können Mitarbeiter auf bereits
vorhandene Informationen in der Software zugreifen, um Kunden besser unterstützen zu
können.

4. Höhere Transparenz und Nachverfolgbarkeit von Anfragen
Mit Helpdesk-Software können Unternehmen den Status von Supportanfragen verfolgen und
den Kunden über den Fortschritt informieren. Dadurch wird die Transparenz erhöht und
Kunden können jederzeit den aktuellen Stand ihrer Anfrage einsehen. Zudem ermöglicht die
Software eine bessere Nachverfolgbarkeit von Anfragen, was zu einer höheren Effizienz und
Kundenzufriedenheit führt.

Welche Funktionen bietet eine effektive
Helpdesk-Software?
1. Ticket-Management
Eine effektive Helpdesk-Software bietet ein Ticket-Management-System, mit dem
Unternehmen Supportanfragen erfassen, priorisieren und bearbeiten können. Tickets können
kategorisiert und an die richtigen Mitarbeiter weitergeleitet werden. Zudem ermöglicht die
Software die Verfolgung des Status von Tickets und die Kommunikation mit Kunden.

2. Wissensdatenbank
Eine Wissensdatenbank ist ein wichtiger Bestandteil von Helpdesk-Software. Hier können
Unternehmen häufig gestellte Fragen, Lösungen für Probleme und andere relevante
Informationen speichern. Mitarbeiter können auf diese Informationen zugreifen, um Kunden
schnell und effizient zu unterstützen. Eine gut gepflegte Wissensdatenbank reduziert die
Bearbeitungszeit von Supportanfragen und verbessert die Kundenzufriedenheit.
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3. Automatisierung von Prozessen
Eine effektive Helpdesk-Software bietet Funktionen zur Automatisierung von Prozessen, wie
z.B. automatische Ticket-Erstellung, automatische Zuweisung von Tickets und automatische
Benachrichtigungen an Kunden. Dadurch können Unternehmen Zeit sparen und
Supportanfragen schneller bearbeiten.

4. Reporting und Analyse
Eine effektive Helpdesk-Software bietet Funktionen zur Erstellung von Reports und zur
Analyse von Daten. Unternehmen können Kennzahlen wie First Response Time und
Resolution Time messen und analysieren, um die Effektivität ihres Kundenservice zu
überprüfen. Zudem können Feedback und Bewertungen von Kunden analysiert werden, um
Verbesserungspotenziale zu identifizieren.

Wie wählt man die richtige Helpdesk-
Software aus?
 

Kriterien Beschreibung

Funktionsumfang Welche Funktionen bietet die Helpdesk-Software? Sind alle
notwendigen Features vorhanden?

Benutzerfreundlichkeit Ist die Software einfach zu bedienen und intuitiv gestaltet?

Integration Kann die Software in bestehende Systeme integriert werden?

Support Wie gut ist der Support des Anbieters? Gibt es eine
ausreichende Dokumentation?

Preis Wie hoch sind die Kosten für die Software? Gibt es
verschiedene Preismodelle?
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1. Anforderungen definieren
Bevor Unternehmen eine Helpdesk-Software auswählen, sollten sie ihre Anforderungen
definieren. Welche Funktionen werden benötigt? Welche Integrationen mit bestehenden
Systemen sind erforderlich? Welche Reporting- und Analysefunktionen werden benötigt?
Durch die Definition der Anforderungen können Unternehmen sicherstellen, dass die
ausgewählte Software ihren Bedürfnissen entspricht.

2. Budget festlegen
Es ist wichtig, ein Budget für die Helpdesk-Software festzulegen. Es gibt eine Vielzahl von
Anbietern und Produkten auf dem Markt, mit unterschiedlichen Preisen und Funktionen.
Durch das Festlegen eines Budgets können Unternehmen ihre Auswahl einschränken und
sicherstellen, dass sie eine Software finden, die ihren finanziellen Möglichkeiten entspricht.

3. Vergleich von verschiedenen Anbietern und Produkten
Es ist ratsam, verschiedene Anbieter und Produkte zu vergleichen, um die richtige Helpdesk-
Software auszuwählen. Unternehmen sollten sich über die Funktionen, Integrationen, Preise
und den Ruf der Anbieter informieren. Zudem können sie Kundenbewertungen und
Empfehlungen berücksichtigen, um eine fundierte Entscheidung zu treffen.

4. Testphase durchführen
Bevor Unternehmen sich für eine Helpdesk-Software entscheiden, sollten sie eine Testphase
durchführen. Viele Anbieter bieten kostenlose Testversionen oder Demos an, die es
Unternehmen ermöglichen, die Software auszuprobieren und ihre Funktionalität zu
überprüfen. Durch eine Testphase können Unternehmen sicherstellen, dass die ausgewählte
Software ihren Anforderungen entspricht und einfach zu bedienen ist.

Wie kann Helpdesk-Software den
Kundenservice verbessern?
1. Schnellere Reaktionszeiten
Mit Helpdesk-Software können Unternehmen Supportanfragen schneller bearbeiten und
Kunden schneller antworten. Durch die Automatisierung von Prozessen und die effiziente
Bearbeitung von Tickets können Unternehmen die Reaktionszeiten verbessern und Kunden
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zufriedenstellen.

2. Personalisierte Antworten
Helpdesk-Software ermöglicht es Unternehmen, Informationen über Kunden zu speichern und
personalisierte Antworten zu geben. Mitarbeiter können auf Kundenhistorien und Präferenzen
zugreifen, um individuelle Lösungen anzubieten. Dadurch fühlen sich Kunden besser betreut
und der Kundenservice wird verbessert.

3. Bessere Lösungen durch Wissensdatenbank
Eine gut gepflegte Wissensdatenbank ermöglicht es Mitarbeitern, schnell auf relevante
Informationen zuzugreifen und Kunden besser zu unterstützen. Durch die Nutzung der
Wissensdatenbank können Mitarbeiter fundierte Lösungen anbieten und Probleme effizienter
lösen.

4. Feedback und Bewertungen von Kunden
Helpdesk-Software ermöglicht es Unternehmen, Feedback und Bewertungen von Kunden zu
sammeln und zu analysieren. Durch die Analyse von Feedback können Unternehmen
Verbesserungspotenziale identifizieren und ihren Kundenservice kontinuierlich optimieren.

Integration von Helpdesk-Software in
bestehende Systeme

1. CRM-Systeme
Eine Integration von Helpdesk-Software in ein CRM-System ermöglicht es Unternehmen,
Kundeninformationen und Supportanfragen an einem Ort zu verwalten. Mitarbeiter können
auf Kundenhistorien und Präferenzen zugreifen, um personalisierte Lösungen anzubieten.
Zudem können Supportanfragen mit Verkaufschancen verknüpft werden, um den
Vertriebsprozess zu unterstützen.

2. E-Mail-Systeme
Eine Integration von Helpdesk-Software in ein E-Mail-System ermöglicht es Unternehmen,
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Supportanfragen, die per E-Mail eingehen, automatisch zu erfassen und zu bearbeiten.
Dadurch können Unternehmen sicherstellen, dass keine Anfragen verloren gehen und
Kunden schneller Antworten erhalten.

3. Social-Media-Plattformen
Eine Integration von Helpdesk-Software in Social-Media-Plattformen ermöglicht es
Unternehmen, Supportanfragen, die über soziale Medien eingehen, zu erfassen und zu
bearbeiten. Dadurch können Unternehmen den Kundenservice über verschiedene Kanäle
anbieten und Kunden auf ihrem bevorzugten Kanal unterstützen.

Automatisierung von Supportanfragen
mit Helpdesk-Software
1. Chatbots
Chatbots sind eine Form der Automatisierung von Supportanfragen. Sie können einfache
Fragen automatisch beantworten und Kunden bei der Lösung ihrer Probleme unterstützen.
Durch den Einsatz von Chatbots können Unternehmen die Effizienz ihres Kundenservice
steigern und Ressourcen sparen.

2. Automatische Ticket-Erstellung
Mit Helpdesk-Software können Supportanfragen automatisch als Tickets erfasst werden.
Dadurch wird sichergestellt, dass keine Anfragen verloren gehen und sie systematisch
bearbeitet werden können. Automatische Ticket-Erstellung reduziert die manuelle Arbeit und
verbessert die Effizienz des Kundenservice.

3. Automatische Zuweisung von Tickets
Helpdesk-Software ermöglicht es Unternehmen, Tickets automatisch an die richtigen
Mitarbeiter weiterzuleiten. Dadurch wird sichergestellt, dass Anfragen von den richtigen
Personen bearbeitet werden und keine Anfragen übersehen werden. Automatische
Zuweisung von Tickets verbessert die Effizienz des Kundenservice und reduziert die
Wartezeiten für Kunden.
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Wie können Unternehmen die
Effektivität ihrer Helpdesk-Software
messen?
1. Kennzahlen wie First Response Time und Resolution Time
Unternehmen können Kennzahlen wie First Response Time (Zeit bis zur ersten Antwort) und
Resolution Time (Zeit bis zur Lösung) messen, um die Effektivität ihrer Helpdesk-Software zu
überprüfen. Durch die Messung dieser Kennzahlen können Unternehmen Engpässe
identifizieren und ihren Kundenservice kontinuierlich verbessern.

2. Kundenzufriedenheitsumfragen
Kundenzufriedenheitsumfragen sind ein wichtiges Instrument, um die Effektivität der
Helpdesk-Software zu messen. Unternehmen können Kunden nach ihrer Zufriedenheit mit
dem Kundenservice fragen und Feedback sammeln. Durch die Analyse der
Umfrageergebnisse können Unternehmen Verbesserungspotenziale identifizieren und ihren
Kundenservice optimieren.

3. Analyse von Feedback und Bewertungen
Helpdesk-Software ermöglicht es Unternehmen, Feedback und Bewertungen von Kunden zu
sammeln und zu analysieren. Durch die Analyse von Feedback können Unternehmen
Verbesserungspotenziale identifizieren und ihren Kundenservice kontinuierlich optimieren.

Best Practices für die Implementierung
von Helpdesk-Software
1. Schulung der Mitarbeiter
Es ist wichtig, Mitarbeiter in der Nutzung der Helpdesk-Software zu schulen. Sie sollten
wissen, wie sie Supportanfragen erfassen, bearbeiten und nachverfolgen können. Durch
Schulungen können Mitarbeiter effektiver arbeiten und den Kundenservice verbessern.
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2. Einbindung der Kunden
Es ist ratsam, Kunden in den Implementierungsprozess der Helpdesk-Software
einzubeziehen. Unternehmen können Kunden um Feedback bitten und ihre Bedürfnisse
berücksichtigen. Durch die Einbindung der Kunden können Unternehmen sicherstellen, dass
die Helpdesk-Software ihren Anforderungen entspricht und den Kundenservice verbessert.

3. Regelmäßige Überprüfung und Anpassung
Es ist wichtig, die Effektivität der Helpdesk-Software regelmäßig zu überprüfen und bei
Bedarf anzupassen. Unternehmen sollten Kennzahlen messen, Feedback analysieren und
Verbesserungspotenziale identifizieren. Durch regelmäßige Überprüfung und Anpassung
können Unternehmen ihren Kundenservice kontinuierlich optimieren.

Zukunftsperspektiven für Helpdesk-
Software und den Kundenservice
1. Künstliche Intelligenz und Machine Learning
Die Integration von künstlicher Intelligenz und Machine Learning in Helpdesk-Software
ermöglicht es Unternehmen, Supportanfragen automatisch zu bearbeiten und personalisierte
Lösungen anzubieten. Durch den Einsatz von künstlicher Intelligenz und Machine Learning
können Unternehmen ihren Kundenservice weiter verbessern und effizienter gestalten.

2. Omnichannel-Support
Omnichannel-Support ermöglicht es Unternehmen, den Kundenservice über verschiedene
Kanäle anzubieten, wie z.B. Telefon, E-Mail, Chat und soziale Medien. Durch den Einsatz von
Helpdesk-Software können Unternehmen den Kundenservice über verschiedene Kanäle
verwalten und Kunden auf ihrem bevorzugten Kanal unterstützen.

3. Personalisierung und Individualisierung
Helpdesk-Software ermöglicht es Unternehmen, Kundeninformationen zu speichern und
personalisierte Lösungen anzubieten. In Zukunft wird die Personalisierung und
Individualisierung des Kundenservice eine noch wichtigere Rolle spielen. Unternehmen
können Kundenhistorien, Präferenzen und Verhaltensdaten nutzen, um individuelle Lösungen
anzubieten und die Kundenzufriedenheit zu steigern.

https://www.cafm-blog.de/en/understanding-facility-management-challenges/
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Fazit
Helpdesk-Software ist ein wichtiges Werkzeug für Unternehmen, um den Kundenservice zu
verbessern und effizienter zu gestalten. Sie bietet eine Vielzahl von Funktionen, die
Unternehmen dabei unterstützen, Supportanfragen zu verwalten, zu bearbeiten und
nachzuverfolgen. Durch den Einsatz von Helpdesk-Software können Unternehmen die
Kundenzufriedenheit steigern, die Effizienz ihres Kundenservice verbessern und ihre internen
Abläufe optimieren. Die Software ermöglicht es, Supportanfragen systematisch zu erfassen
und zu priorisieren, was zu einer schnelleren Bearbeitung und Lösung von Problemen führt.
Zudem können Unternehmen mithilfe von Helpdesk-Software den Überblick über offene
Anfragen behalten und sicherstellen, dass keine Anfrage unbeantwortet bleibt. Darüber
hinaus ermöglicht die Software die Erstellung von Berichten und Analysen, die wertvolle
Einblicke in den Kundenservice liefern und dabei helfen, Schwachstellen zu identifizieren und
zu verbessern. Insgesamt ist Helpdesk-Software ein unverzichtbares Werkzeug für
Unternehmen, die ihren Kundenservice auf ein höheres Niveau heben möchten.
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